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Descrizione

LIGHTRIAL® • COSA FA

1. E’ uno strumento di informazione medica sugli studi clinici.
2. E’ stato disegnato per permettere ai Medici territoriali di selezionare i propri pazienti affinché

possano partecipare agli studi clinici.
3. E’ stato progettato per sostenere la figura che ha progettato lo studio clinico (Profit/ No profit) e

che trova nella fase di reclutamento un ostacolo alla realizzazione dello stesso.

LIGHTRIAL® • COSA NON FA

1. Non è una CRO che gestisce la documentazione relativa agli adempimenti burocratici per l’avvio
e la gestione degli studi.

2. Non seleziona i CRC.
3. Non è un software di archiviazione di CRF (Case Report Form).



Obie;vi e des<natari del lavoro

La vision di Lightrial è creare un nuovo standard nella modalità di reclutamento dei pazien7 negli studi clinici 
così da ridurre i tempi di commercializzazione di un nuovo farmaco.

Trasformare in realtà l'idea Lightrial porterà vantaggi ai seguen7 stakeholders: 

• Comunità: l'arrivo di un farmaco innova7vo in tempi brevi comporta la possibilità di cure più efficaci che 
migliorano la qualità della vita.

• Medici: i medici territoriali coinvol7 negli studi clinici possono acquisire nuove conoscenze nel campo della 
ricerca e informazioni sui farmaci che loro stessi potranno prescrivere una volta terminata lo studio clinico.

• Centri di Ricerca Clinica: l'aumento delle loro performance di arruolamento grazie a Lightrial, aFrerà gli 
inves7men7 degli sponsor negli studi clinici.

• Azienda Farmaceu7ca: oFmizzazione degli inves7men7 data dal risparmio di tempo.
• Servizio Sanitario Nazionale: studi di seKore hanno dimostrato che mediamente per ogni euro inves7to in 

uno studio clinico ne vengono genera7 2,95 in termini di cos7 evita7 e inves7men7 per il Servizio sanitario 
nazionale.

Lightrial® si rivolge a tuF i protagonis7 della ricerca clinica con lo scopo di fungere da HUB grazie al quale i
Medici territoriali possano trovare, facilmente fruibili, le informazioni di un’ampia gamma di studi clinici:

PROFIT: Farmaceu7che e CRO (Contract Research Organiza7on)
NO PROFIT: IRCCS, CRC, OSPEDALI, Medici territoriali



Risulta<

La metodologia LIGHTRIAL è stata testata off-line (richiesta di collaborazione dire;a e 
circoscri;a) in 2 studi clinici, uno sponsorizzato da Cvie Therapeu1cs Co Ltd (fase II) e 
l'altro da NOVARTIS (fase III).

Gli studi hanno coinvolto rispeDvamente 17 e 21 CRC.

IN SOLI 6 MESI, in termini di RECLUTAMENTO, i CRC che uOlizzavano LIGHTRIAL rispe;o 
a quelli che usavano esclusivamente il metodo di reclutamento tradizionale hanno 
arruolato nel primo studio 6 sogge. vs 2, e nel secondo 16 vs 5.
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